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天使投資&創投基金
About AVA Angels

•經歷
-資策會 新創顧問
-經濟部A+企業創新計畫 審查委員
-經濟部 學研科專計畫 審查委員
-國科會 科研創業計畫 審查委員
-工研院產服中心 新創顧問
-益鼎創投 投資經理

•學歷
-台大應力所 碩士
-台大化工系 學士

AVA Angels成立於2020年，結合“天使投
資”與“創投基金”的優勢，創造全新的早期投
資模式。AVA Angels已投資30家新創公
司，累積投資金額超過新台幣5億。

AVA Angels創辦人兼執行長

方俊傑 JJ Fang



台灣的新創每年平均增加500-800家

https://www.tier.org.tw/achievements/pec3010.aspx?GUID=ddec1521-67e3-4a9c-aeaf-
198e9c0db224

https://www.tier.org.tw/achievements/pec3010.aspx?GUID=ddec1521-67e3-4a9c-aeaf-198e9c0db224
https://www.tier.org.tw/achievements/pec3010.aspx?GUID=ddec1521-67e3-4a9c-aeaf-198e9c0db224
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獲得創投投資

2%

6%

Taiwan USA

每年新成立的事業 10萬 500萬

科技新創 700~1000 7~10萬

加速器數量
(近幾年巔峰時期) 70~80 200~300

加速器的新創數量
(近幾年巔峰時期) 700-1000 3000-

4000

獲VC投資數量  ??? 1500

獲Angels 投資數量 ??? 5000

獲得天使投資人投資
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政府新創資源-科研學研創業的額外資源

https://www.tier.org.tw/achievements/pec3010.aspx?GUID=ddec1521-67e3-4a9c-aeaf-
198e9c0db224



科研計畫的資金來源
與創業資金來源的差異

科研計畫-> 政府補助

創業資金-> 客戶、投資人
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題目

要解決的問題

產品/解決方案

為什麼是現在

市場規模

競爭者分析
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商業模式

股權規劃

團隊

財務預估

募資規劃

願景



創業家會面臨的挑戰

資金籌集：資金不足可能導致無法支付員工薪資及廠商款項。1.
市場競爭：面對已存在的競爭者以及新進入市場的競爭者。2.
產品：產品不符合市場需求導致銷售疲弱。3.
人才招募：缺乏核心團隊。4.
團隊管理：目標不一致、流動率、獎酬。5.
法律與合規問題：當地法律及行業規範。6.
資源有限：每天面臨錢不夠、人不夠、時間不夠。7.
不確定性與風險：計畫永遠敢不上變化8.
現金流管理：現金流不足可能導致業務中斷。9.
市場變化：任何創業都可能變成時代的眼淚。10.
時間與壓力管理：處理多重任務，並應對創業帶來的壓力。11.
創業者的心理健康：心理壓力可能影響創業者的決策能力。12.



Day 2 找CEO承擔這些未知的挑戰?



創業要面臨的事情非常多

團隊與股權規劃是克服挑戰的根本



教授
30%

外部投資人
25%

經營團隊
20%

經濟部&國科會股權
15%

學校
10%

第二輪募資曾看到的股權結構
CEO
CTO
CFO
......



募資金額、估值、投資占比、創辦人股權稀釋
公司如果會成功，稀釋股權是最大的成本。
每輪稀釋10-20%。



投資人的機會成本
全市場的新創
全市場的金融商品



投資人會投的理由 
市場獨特性
市場地位明確
成長性夠強
估值夠低(稀釋很大，有可能會後悔)
該年度業績來相比，價格非常合理(大部分的案子)
沒有價格敏感度(說故事)

     - 要用隔年或後年的業績當估值，非常考驗投資人的眼光跟智力。
     - 募集到資金後壓力是很大，因為業績若未如預期，會跟估值不匹配。

團隊高度承諾及投入(很基本)



ThankYou


