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價創 2.0計畫審查會議常見問題集 

 

此問題集分析過往價創 2.0計畫審查委員審閱計畫時較為關注之議題，

盼申請團隊透過參考此文件，得以更全面且完善地準備計畫申請文件，提升

計畫通過審查之機會，審查會議常見問題重點整理如下： 

一、市場分析與商業化評估 

(一) 須清晰定義目標市場與客戶，並詳細規劃各種銷售方案。 

(二) 業務拓展國內/國際市場的策略為何？ 

(三) 針對市場痛點及競品進行分析(包括技術規格、價格、成本優勢、客戶

需求和經濟效益)並提出佐證，突顯計畫產品/技術的競爭優勢及產業效

益。 

 

二、營運模式及行銷規劃 

(一) 請提供明確的新創公司定位。 

(二) 請提供產品定價策略的動態檢討與產品優化規劃。 

(三) 行銷規劃可搭配查核點列出各階段目標。 

(四) 資本規格是否足以應付市場業務擴展？ 

(五) 請提供公司成立、技轉與募資時序。 

(六) 若為生技醫藥領域之產品，應規劃藥物或醫材主管機關之相關法規認

證時程。 

(七) 建議製作 3 至 5 年之現金流量表，明確化資金需求時間點，以及資金

投入所創造的收入時間點。 

(八) 財務管理與預測需明確且合理，包含產品維修成本及維修人力，請納入

利潤估算環節。 
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三、技術規格 

(一) 計畫欲發展之技術是否為市場獨有技術、產品是否具創新性？ 

(二) 計畫技術原理應清晰說明，產品功能規格應明確規劃。 

(三) 計畫欲開發之產品是否可在實際場域應用？需提供先期研究成果或是

驗證資料。 

(四) 若為生技醫藥領域之產品，是否有相關的臨床試驗數據，佐證產品的成

熟度與商業化可行性？ 

(五) 若為生技醫藥領域之產品，需釐清是否有分別需遵循之法規途徑，應提

供取得法規驗證及臨床驗證的規劃。 

(六) 若計畫涉及資安議題，需明確說明如何確保資料安全性。 

 

四、智財規劃 

(一) 若專利申請皆為進行中，尚無完整專利保護，專利佈局須加強。 

(二) 因應產品全球銷售市場，專利若僅申請本國或特定國家，智財保護性不

足。 

 

五、專利暨技術移轉規劃 

(一) 提供明確的技轉規劃，包括技轉項目、成果分配對象與分配比例為何。 

(二) 提供技術作價與繳庫分配之具體規劃。 

 

六、募資規劃 

(一) 需包含詳細時程、金額，並將募資金額列入查核點。 

(二) 募資規劃的股價若成長過大，恐影響後續投資人意願。 
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七、計畫團隊能力與組成 

(一) 計畫主持人與計畫協同主持人的專業能力是否足夠。 

(二) 計畫團隊之專業背景及經驗需詳述。 

(三) 計畫團隊對核心技術之掌握程度是否足夠？是否具備技術研發人員？

若核心技術皆交由第三方負責，恐失去成本與技術優勢，並產生智財歸

屬疑慮。 

(四) 計畫團隊對產業情形之掌握程度是否足夠？是否具備產業專業人員及

行銷人員？ 

(五) 若為生技醫藥領域之計畫，除了須有研發人員發展計畫產品，是否具備

法規專業人員、醫療器材市場人員及相關臨床專業人員給予參考意見。 

(六) 共同執行單位在計畫之負責事項應具體說明。 

(七) 共同執行單位是否承接過相關專案之經驗及服務案例？ 

(八) 共同執行單位是否有足夠之專業人才與營運資金？ 

(九) 欲衍生新創之執行長請由產業經驗豐富與掌握技術開發之人選擔任。 

 

八、查核點、人力及經費規劃 

(一) 計畫各項查核點需有具體明確有量化指標以利查核，例如技術規格指

標、產品功能規格。 

(二) 應將申請專利件數及募資金額列入查核點。 

(三) 查核點請在計畫執行期間完成，不應延後。 

(四) 經費編列項目請說明用途，確保此項目與計畫具關聯性。 

(五) 經費編列項目請說明計算公式，確保經費編列合理性。 

(六) 若計畫工作項目與其他執行中計畫有重疊，需注意是否重複編列經費。 

(七) 人事費、業務費—委託研究、業務費—研究發展費的經費編列是否合規

且合理。 

(八) 若團隊曾使用相似主題參與過相關計畫，請說明計畫差異性為何。 

 


